«Una introducciéon a lateoria de la
politica comercial»

El objetivo de este trabajo es el de proporcionar una introduccion a la literatura tedrica relativa a
la politica comercial internacional. La utilizacion real de diversos instrumentos de politica
comercial por los distintos gobiernos ha dado lugar a la preocupacion de los economistas por el
estudio de sus efectos y el desarrollo de este campo. La principal conclusion es que a pesar de
gue los nuevos desarrollos basados en la existencia de competencia imperfecta pueden
proporcionar nuevos argumentos para la proteccion, los resultados tedricos suelen ser bastante
sensibles a la especificacion de los modelos y, por tanto, a la realidad concreta que se
estudia.

Azterlan honen helburua nazioarteko merkataritza politikari buruzko literatura teorikoaren sarrera
ematea da. Hainbat gobernuk merkataritza politikaren tresna batzuk erabili izateak alor honen
garapena eta politiken eraginak ikertzera bultzatu ditu ekonomilariak. Ondorio nagusia honako
hau da: lehia ez-perfektuan oinarritutako garapen berriek babeserako arrazoi berriak eman
baditzakete ere, modeloen ezaugarriek eta, hori déla eta, ikertzen ari den egoera zehatzak
emaitza teorikoak nabarmen baldintzatzen dituzte.

The aim of this paper is to provide an introduction to the theoretical literature relative to
International trade policy. The use of different instruments of trade policy has generated a
growing interest of economists for the study of their effects. The main conclusion is that
although the new perspective based on the existence of imperfect competition can
provide arguments for protection, the theoretical results are usually very sensitive to the
specification of the models and to the reality that they study.
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1. INTRODUCCION

El objetivo de este articulo es el de
presentar una panoramica de la literatura
tedrica relativa a la politica comercial
internacional. La observacién del uso de
diversos  instrumentos de  politica
comercial por los distintos gobiernos como
un fenémeno real y frecuente, ha motivado
la preocupacion de los economistas por
su estudio y el desarrollo de este campo.
Un ejemplo ilustrativo de esta cuestion es
el del mercado internacional de microchips,
en el que se plantea el interrogante de si
la ventaja comparativa de Jap6n se ha
debido a causas naturales (en el proceso
de innovacién) o a causas politicas. ¢Ha
sido favorable para Japdén la actuacion
politica de su gobierno? Otro de los casos
mas citados es el de las politicas de
apoyo al consorcio europeo de Airbus
para competir con Boeing en el mercado

* Quiero expresar mi agradecimiento al profesor
Oscar Bajo por sus valiosos comentarios.
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de aeronaves de tamafio medio. ¢Podria
subsistir Airbus en dicho mercado sin la
aplicacion de tales politicas de
subvencion? Un tercer ejemplo es el
triopolio  existente en el mercado
internacional de aeronaves modernas de
30-40 pasajeros (Embraer de Brasil, de
Havilland de Canada y Saab-Scania de
Suecia) en el que se plantean algunas
cuestiones basicas: ¢seria aquélla la
estructura de dicho mercado si se
desmantelaran las politicas comerciales
aplicadas por los distintos paises? ¢Quién
tendria la mayor cuota de mercado? Todo
este tipo de cuestiones subyacen en los
desarrollos més recientes de la teoria de
la politica comercial.

Una buena forma de comenzar un
trabajo de revisibn es a través de la
acotacion de lo que incluye y de la
mencién de aquellos aspectos que no se
abordan en el mismo. La enorme
extension de este campo imposibilita su
inclusién global —y posiblemente prolija—
en este trabajo. Ello ha obligado, en primer
lugar, a seleccionar y, en segundo
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lugar, a hacer hincapié en aquello que
parece de mayor interés dada su
relevancia intelectual y practica y, por qué
no, su actualidad en las investigaciones
de los economistas internacionales.

De esta forma, el conjunto de
aportaciones incluidas en la llamada
economia politica de la politica comercial
no es estudiado aqui. Estos trabajos han
sefialado la importancia de la formacion
de los procesos de decision de politica
comercial para comprender la no
coincidencia entre las decisiones politicas
reales y las recomendaciones politicas a
partir de los estudios de coste-beneficio
de los economistas teodricos. Estos
modelos que hacen endodgena la politica
comercial son revisados de forma
exhaustiva en Rodrik (1994), Magee
(1994), o Rodrik(1995).

Asimismo, la literatura  empirica
relacionada con el andlisis de los efectos
de la politica comercial no seréa repasada,
sin que por ello se pretenda reducir la
importancia de las aportaciones crecientes
a este campo en el ambito de la
competencia imperfecta; una introduccién
a este tipo de aportaciones con énfasis en
la estimacion puede ser encontrada en
Feenstra (1995), mientras que en Helpman y
Krugman (1989), Richardson (1989) o
Ledesma (1996) se revisan aplicaciones
empiricas basadas en la simulacién
directa de los modelos teoricos. Sin
embargo, esta literatura sera citada solo
colateralmente a lo largo de este articulo.

Una vez que se ha sefialado lo que no
se incluye, resta indicar los aspectos que
si se estudian y aquellos en los que se
hace especial hincapié. Asi, en este
trabajo se hace un repaso de las
aportaciones mas relevantes en el
andlisis de los efectos de la aplicacion de

distintos  instrumentos de  politica
comercial tanto en el marco de Ila
competencia perfecta como,
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sobre todo, en presencia de mercados
imperfectos. El andlisis mas tradicional de
la politica comercial se ha centrado en un
marco tedrico caracterizado
principalmente por la existencia de
mercados perfectos de productos y de
rendimientos constantes a escala en las
producciones. A partir del mismo, sélo los
paises grandes podrian incrementar su
bienestar mediante la utilizaciéon de
instrumentos de politica comercial que
mejoraran sus términos de intercambio, y
el libre comercio se aceptaba, en general,
como la mejor politica comercial.

Sin embargo, el profuso desarrollo de la
Teoria de la Organizacion Industrial ha
permitido (sobre todo en las décadas
pasada y actual) el relajamiento de los
supuestos de competencia perfecta y de
rendimientos constantes a escala en el
estudio de las causas del comercio® y de
los efectos de las politicas comerciales. El
resultado ha sido la aparicion de nuevos
puntos de vista y de posibles nuevos
argumentos para la proteccion y la
promocion comercial®. Bajo competencia
oligo-polistica, la politica comercial podria
atraer rentas desde los oligopolistas
extranjeros  hacia los oligopolistas
nacionales. También, es posible que la
proteccion y/o la promocion comercial
permitan ganancias de la variedad en
presencia de diversidad de preferencias. A
pesar de estos resultados, un aspecto
clave que también incorporan estos
nuevos desarrollos tedricos es la elevada
sensibilidad de aquéllos a cambios en la
especificacion de los modelos. Ello, unido
a la escasa cuantia de las ganancias

' En este mismo nimero, Bajo (1996) hace una
completa revision de los estudios acerca de la
importancia de la diferenciacién del producto y de
las economias de escala en la determinacion del
patrén de especializaron y comercio internacional.

2Ello parece ser asi, a pesar de que algunos
autores como Baldwin (1992) consideren que
muchos delos puntos de vista de los nuevos
modelos han sidoestudiados ya por los economistas
tradicionales.
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de bienestar calculadas, ha redundado en
una cierta division entre los economistas
internacionales respecto a la relevancia
de estos nuevos modelos para las
implicaciones de politica comercial.

En la seccién siguiente se describen de
manera sucinta los aspectos tedricos y los
resultados mas destacables de los
modelos que incorporan competencia
perfecta. En la seccion 3, se hace lo
propio, aunque mas detenidamente, con
modelos que permiten la imperfeccion de
los mercados, y se introduce el concepto
de politica comercial estratégica. Por
Ultimo, se dedica una seccion a
conclusiones.

2. LA POLITICA COMERCIAL Y LA
COMPETENCIA PERFECTA

La literatura que incorpora competencia
perfecta al andlisis de los efectos de la
politica comercial (debida a autores como
Haberler, Corden, Metzler, Lerner,
Johnson, Bhagwati, etc..) es muy extensa
y aqui por razones de espacio no se
realiza una revision amplia de la misma.
Por el contrario, se presenta una
panoramica general sobre los aspectos
mas destacados, que sirva ademas como
base para la comparacion con los nuevos
desarrollos incorporados en la seccién 3.
En Corden (1974) y en Stern (1973) se
encuentran revisiones detalladas de estas
aportaciones mientras que Anderson
(1994) hace un resumen novedoso de las
mismas.

Los efectos de un arancel bajo un
modelo de equilibrio general con dos
bienes, dos factores, competencia

perfecta, rendimientos constantes a
escala en las producciones —y en
definitiva todos los supuestos que

incorpora el modelo neocléasico tradicional
de comercio internacional— han sido
analizados haciendo una distincion
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crucial: la capacidad o no de los paises
para alterar los precios de los productos
en los mercados internacionales.

De esta forma, si un pais es pequefio,
esto es, si no tiene capacidad de
oferta-demanda suficiente como para
alterar sus términos de intercambio, los
efectos que tendria para si mismo la
aplicacion de un arancel se pueden
resumir en los siguientes puntos:

l. El arancel encarece relativamente en
el mercado nacional el bien protegido
motivando una reasignacion de recursos
en favor de la produccién de dicho bien.
Este seria el denominado efecto protector
del arancel que indicaria el estimulo a la
produccion protegida y la reduccion de la
del otro bien.

Il. El arancel reduce el valor de la
produccion del pais a  precios
internacionales y, por consiguiente, el
bienestar social del mismo.

Ill. El arancel hace caer el volumen de

comercio (bajo el supuesto de
redistribucién del ingreso arancelario
entre los consumidores privados) al

estimular la produccién nacional del bien
protegido.

IV. A partir del Teorema de
Stolper-Samuelson, un arancel, al
incrementar el precio relativo nacional del
bien gravado, elevard la remuneracion
real del factor utilizado méas intensamente
en su produccion en detrimento del otro
factor.

Por tanto, el principal resultado es que
un arancel reduce el bienestar nacional
de un pais pequefio siendo 6ptimo el libre
comercio.

Si por el contrario el pais es grande, las
conclusiones acerca de la politica 6ptima
se modifican. Dado que a los términos de
intercambio iniciales se reduce el volumen
deseado de comercio (como se ha visto
en el caso de un pais pequefio), ello
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significa que disminuye tanto la oferta del
bien exportado como la demanda del bien
importado en los mercados
internacionales. El resultado ser4 el de un
incremento del precio relativo
internacional del bien exportado o, lo que
es lo mismo, una mejora de los términos
de intercambio. En general, esta mejora
de los términos de intercambio tenderd a
aumentar el bienestar del pais que aplica
el arancel.

Ahora bien, esta posibilidad de que bajo
competencia perfecta un arancel pueda
ser una mejor politica comercial que el
libre comercio, fue matizada por tres
consideraciones principales. En primer
lugar, Lerner (1936) encontré las
condiciones bajo las cuales un arancel
podria deteriorar mas que mejorar los
términos de intercambio (y asi el
bienestar) del pais que lo aplica3. En
segundo lugar, Metzler (1949) encontro el
caso (incompatible con el estudiado por
Lerner) en el que si el objetivo del arancel
era la reasignacion de recursos en favor
de la produccién protegida el resultado
seria el contrario®. Por dltimo, la
posibilidad de respuesta  politica
extranjera puede llevar al empeoramiento
de ambos paises”.

Los estudios desde la perspectiva de
equilibrio  parcial confirman  estos
resultados, es decir, s6lo los paises
grandes podrian mejorar con la aplicacion
de un arancel, al reducir éste el precio
internacional del bien importado. Ademas,
ello seria cierto para niveles arancelarios

% Ello ocurrira en mayor medida cuanto mayor sea
la proporcion de gasto del ingreso arancelario en el
bien importado en relacién al valor absoluto de la
elasticidad de demanda de importaciones del pais
activo en politica. Ver, por ejemplo, Chacholiades
(1978)o Gandolfo (1994).

* La denominada "paradoja de Metzler" ocurre en
la medida en que el gobierno nacional gaste una ele
vada proporcién del ingreso en el bien exportado en
relacion al valor absoluto de la elasticidad de impor
taciones del otro pais.

® Estos aspectos son analizados en trabajos como
los de Johnson (1953) y Kuga (1973).
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moderados para los que la mejora de los
términos de intercambio compensa las
distorsiones sobre el consumo y sobre la
produccion.

En cuanto a los efectos de una cuota a
la importacién, éstos son similares a los
de un arancel que implique el mismo nivel
de importaciones. De esta forma, si se
establece la cuota a un nivel inferior a las
importaciones asociadas al libre
comercio, légicamente restringira éstas y
tendra efectos, en general, equivalentes a
los del arancel. Sin embargo, algunas
diferencias subsisten incluso en el ambito
de la competencia perfecta:

. Si el arancel a la importacion
incrementa el volumen de importaciones
tras la mejora de los términos de
intercambio, una cuota al mismo nivel de
importaciones no tendra ningtn efecto®.

Il. El ingreso gubernamental no tiene
por qué ser el mismo con ambos

instrumentos, dependiendo del
destinatario de las licencias de
importacion. Estos pueden ser los
exportadores extranjeros, los

importadores nacionales, etc.. En cambio,
si el gobierno subasta dichas licencias la
equivalencia en ingresos
gubernamentales sélo ocurrird si el
mercado de licencias es competitivo.

ll. Rodriguez (1974) demostré la no
equivalencia entre ambos instrumentos en
un proceso de respuesta de politica
comercial extranjera.

En cuanto a un impuesto a la
exportacion, dado el teorema de la simetria
de Lerner (1936), tendra los mismos
efectos de equilibrio general que un
arancel a la importacion. Sus efectos de
equilibrio parcial también son similares. Por
contra, los efectos de un subsidio a la
exportacion o a la importacion son

® Ver, por ejemplo, Bhagwati y Srinivasan (1983,
cap. 10).
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idénticos entre si desde la perspectiva de
equilibrio general y contrarios a los de los
aranceles. Desde la perspectiva de
equilibrio  parcial, ambos tipos de
subsidios siempre reducirdn el bienestar
del pais que los concede (sea grande o
sea pequenfio).

3. COMPETENCIA IMPERFECTA Y
POLITICA COMERCIAL

En esta seccion del articulo se estudian
los efectos de la aplicacion de
instrumentos de politica comercial en el
marco proporcionado por modelos de
competencia imperfecta. Concretamente,
se repasa la literatura para abordar la
cuestion de si en estos desarrollos
tedricos se pueden encontrar nuevos
argumentos (solidos) para la proteccion o
si, por el contrario, la optimalidad del libre
comercio se ve reforzada con los mismos.

La observacion real de la lejania de los
mercados respecto a la competencia
perfecta y de las caracteristicas de la
produccion en relacion al supuesto de
rendimientos constantes a escala, junto a
la presencia creciente de productos
diferenciados, ha estimulado el desarrollo
de estudios que relajan algunas de estas
premisas de los modelos repasados en la
seccion anterior. Claramente, es dificil
encontrar ejemplos de productos vy
mercados que se acerquen al
cumplimiento de tales caracteristicas.

De esta forma, aqui se estudian los
argumentos de transferencias de rentas y
de la variedad, asi como los trabajos que
reducen su importancia. Se describe el
modelo de tercer mercado utilizado sobre
todo en el estudio de las subvenciones a
la exportacién, y un modelo de duopolio
en el que una empresa nacional y otra
extranjera  suministran el mercado
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nacional que predomina en los trabajos relativos
a aranceles a la importacion. Ademas, se
presentan los aspectos mas destacados y los
resultados mas interesantes de modelos que
incorporan diferenciacion del producto.

Un manual como el de Helpman y Krugman
(1989) hace una revision no exhaustiva aunque
con un objetivo claramente didactico en estas
materias. Una recopilacion de articulos clave en
este campo puede ser encontrada en Grossman
(1992, parte IlI). Surveys detallados de la
literatura (aunque centrados sélo en la politica
comercial estratégica) son los de Brander
(1995) y Laussel y Montet (1994).

La seccibn se organiza a través de
instrumentos de politica comercial’ comenzando
con las subvenciones a la exportaciéon que han
sido objeto de los estudios mas influyentes,
para terminar con las principales aportaciones
al andlisis de los efectos de los aranceles.

3.1. Subvenciones a la exportacion
3.1.1 El modelo basico de Brander y Spencer

El trabajo seminal en el estudio de los
efectos de la promociéon comercial —a través
de subvenciones a la exportacion— es el
articulo de Brander y Spencer (1985). Estos
autores presentaron un modelo de duopolio con
dos empresas situadas en dos paises
diferentes, compitiendo & la Cournot en el
mercado de un tercer pais (sin produccién
propia). Ademas, se suponia la ausencia de
consumo nacional en los paises donde se

" Otros trabajos de revisién se organizan por tipos de
modelos. Aqui, el estudio se estructura por instrumentos
porque se pretende que el lector pueda extraer mas
claramente conclusiones respecto a cada uno de éstos, y
dada la particularidad de algunos resultados asociados a los
mismos.
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encuentran ubicadas ambas empresas y la
aplicacion de wuna subvencibn a la
exportaciébn s por parte del gobierno
nacional. De esta forma, los beneficios de
la empresas nacional y extranjera vienen
dados, respectivamente, por:

I = xp(z) — c{x) + sx

IT* = yp(z) - c*(y)

donde x denota las ventas de la empresa
nacional en el mercado del tercer pais, y
representa las ventas de la empresa
extranjera en dicho mercado, z la
agregacion de ambas cantidades, c(x) la
funcién de coste nacional, c*(y) la funcion
de coste extranjera y p(z) la funcién
inversa de demanda del mercado del
tercer pais.

Las respectivas condiciones de primer
orden de maximizacién del beneficio de
ambas empresas vienen expresadas por:

MN=xp'+p-c,+s=0
M, =yp'+p-¢’, =0

donde las variables con subindices
denotan derivadas y p' la primera
derivada de la funcién derivada de la
funcién inversa de demanda.

A estas condiciones, Brander 'y
Spencer afiadieron las de segundo orden
para garantizar la maximizacion del
beneficio. Asimismo, incorporaron la
condicién de decrecimiento del ingreso
marginal de una empresa ante aumentos
del output de la otra —de modo que x e y
son sustitutos estratégicos  (Bulow,
Geanakoplos y Klemperer, 1985)— que
implica la pendiente negativa de las
funciones de reaccién y que se verifica
para demandas lineales, co6ncavas o
ligeramente convexas. Ambos conjuntos
de condiciones garantizan la unicidad del
equilibrio de Cournot.

Brander y Spencer demostraron que una
elevacion en el montante de Ila
subvenciéon tenderia a incrementar la
produccion
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y el beneficio de la empresa nacional, y a
reducir la produccién y el beneficio de la
otra empresa. Ademas, se produciria,
|6gicamente, una reduccion del precio. El
bienestar nacional, al no existir consumo
nacional del bien, es igual al beneficio de
la empresa nacional neto de los gastos
gubernamentales en la subvencion.
Haciendo uso de las condiciones de
primer orden de maximizacion del
beneficio de las empresas, la optimizacion
de esta funcion de bienestar respecto a la
subvencidon permite obtener el nivel
Optimo de la misma:

o XPYs
X

=

donde las variables con subindices
representan derivadas respecto a la
subvencién. Ademas, esta subvencion

Optima conduce al mismo resultado que el
de un equilibrio en el que la empresa
nacional se comporta como lider de
Stackelberg y la empresa extranjera como
seguidora.

El resultado principal era que la
aplicacién de una subvencion unilateral por
parte de un gobierno nacional permitia
transferir rentas (o beneficios) desde la
empresa extranjera hacia la empresa
nacional compensando, ademas, el gasto
gubernamental adicional. De esta forma,
con este trabajo, junto a otros de estos
mismos autores y que seran descritos
més adelante, nacia el denominado
argumento de la transferencia de rentas
para la proteccion, asi como la inquietud
entre los economistas internacionales por
conocer el verdadero alcance 'y
generalidad del mismo. Adicionalmente,
significaba la aparicion de uno de los
primeros trabajos influyentes inscrito en lo
gue pasaria a denominarse campo de la
politica comercial estratégica. Este campo
estudiaria los efectos de los instrumentos
de la politica comercial con el
reconocimiento de la interdependencia
estratégica entre las empresas.
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3.1.2. Criticas al modelo de Brander y
Spencer

Antes de comenzar con el andlisis de las
critcas mas citadas al argumento de
Brander y Spencer, es necesario comentar
brevemente el estudio de Venables (1985)
que obtenia resultados similares a los de
aquéllos en un contexto diferente. En un
modelo de dos paises, cada uno con un
conjunto de empresas que producen bajo
rendimientos crecientes a escala un bien
homogéneo, y en el que se permite libre
entrada y salida de empresas, Venables
(1985) estudi6 los efectos de, entre otros
instrumentos, una subvencién nacional a
la exportacién. En estas circunstancias,
aparecia comercio bidireccional a pesar
de la homogeneidad del producto, tal y
como se habia formalizado ya en Brander
(1981) y Brander y Krugman (1983) en el
llamado modelo de dumping reciproco.
Venables obtuvo que (con demandas
lineales) un pequefio subsidio a la
exportacién incrementaria los envios al
exterior 'y el bienestar nacional,
reduciendo las exportaciones y el
bienestar del otro pais. El subsidio haria
aparecer beneficios en las empresas
asistidas motivando entrada de empresas
nacionales y conduciendo a precios mas
bajos; ello mejoraria el excedente de los
consumidores  nacionales, lo que
compensaria el gasto gubernamental
adicional. Asi, los paises seguirian
teniendo incentivos a la aplicacion de
subsidios unilaterales en un modelo de
dumping reciproco con libre entrada y
salida de empresas.

Sin embargo, a partir del articulo
seminal de Brander y Spencer aumento el
interés por el estudio de las subvenciones
a la exportaciéon. Asi, primeramente son
de resaltar cuatro trabajos que discuten las
conclusiones enunciadas por dichos
autores.

En primer lugar, Eaton y Grossman (1986)
estudiaron la influencia de la conducta de
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las empresas en la determinacién de la
politica comercial 6ptima. Asi, retomaron
el modelo de tercer pais de Brander y
Spencer (afladiendo el supuesto de
sustituibilidad imperfecta entre los bienes)
con el objetivo de determinar los niveles
optimos de subvenciones a la exportacién
aungque con conjeturas diferentes a las de
Cournot. El resultado altamente
sorprendente que obtuvieron fue que el
instrumento de politica 6ptimo, bajo el
comportamiento de Bertrand, no era un
subsidio a la exportacién sino que, por el
contrario, era un impuesto a la
exportacién. El impuesto a la exportacion
permite, en este caso, reproducir el
resultado de Stackelberg, dado que este
Gltimo supone un output menor y un
precio mayor. Por contra, en el caso de
conjeturas consistentes la mejor politica
era el libre comercio. La importancia
decisiva del articulo de Eaton y Grossman
radica en que muestra la sensibilidad de
los resultados a la variable estratégica
elegida por las empresas®.

Por su parte, Horstmann y Markusen
(1986) analizaron la posible entrada
ineficiente inducida por dichas
subvenciones. El modelo utilizado fue uno
de mercados reciprocos con una
estructura de oligopolio de libre entrada.
La diferencia principal con el modelo de
Venables (1985) es que mientras éste

consideraba mercados segmentados,
Horstmann y Markusen (1986) asumian
mercados integrados. Estos autores

pusieron de manifiesto otra debilidad del
argumento de Brander y Spencer: el
subsidio a la exportacion induce a la
entrada excesiva de empresas,
conduciendo a reducciones del bienestar
en el pais que lo aplica. Las diferencias
de resultados entre los trabajos de
Venables (1985) y Horstmann y Markusen
(1986), motivé a Markusen y Venables

8 Maggi (1996) incorpora a este andlisis la
determinacion enddgena de la variable estratégica
de decision.
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(1988) a explorar la casuistica de
resultados en torno a la consideracién o

no de libre entrada y de mercados
segmentados frente a  mercados
integrados.  Markusen 'y  Venables

encontraron que la integracion de los
mercados y la libre entrada de empresas
tienden a reducir los incentivos para la
aplicacién de una subvencion unilateral a
la exportacién.

Otra critica esgrimida contra el
argumento de Brander y Spencer hace
hincapié en las limitaciones del andlisis de
equilibrio parcial. Dixit y Grossman (1986)
pusieron de manifiesto la importancia de
una perspectiva de equilibrio general para
el andlisis de los efectos de la politica
comercial. Su modelo incluye dos paises
€on un sector compuesto por un conjunto
de industrias de competencia imperfecta
(formando duopolios con una empresa
nacional y otra extranjera que venden
exclusivamente en un tercer pais) que
compiten por un factor especifico
(cientificos) aunque existe otro factor de
produccion denominado trabajadores.
Ademas, existe una industria de
competencia perfecta que produce el bien
que sirve de numerario. Un subsidio a una
empresa nacional aumenta el output de
ésta, reduciendo el de las otras empresas
nacionales del resto de industrias. Asi,
s6lo aumentan las rentas en la industria
subsidiada reduciéndose en las demas. El
bienestar social sé6lo aumentaria si las
transferencias de rentas hacia la empresa
subvencionada superasen la reduccion de
rentas del resto de industrias. De esta
forma, se reduce el papel de las
subvenciones a la exportacion cuando se
hace un analisis de equilibrio general de sus
efectos, frente a la perspectiva de
equilibrio parcial adoptada por Brander y
Spencer.

Una critica adicional al modelo de
Brander y Spencer se centra en la
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posibilidad de propiedad cruzada en las
empresas que compiten en los mercados
internacionales. Dick (1993) puso de
manifiesto la importancia de la propiedad
extranjera en las empresas nacionales y
viceversa para determinar la magnitud y
el signo de la politica 6ptima. Un subsidio
a la empresa nacional podria incrementar
las rentas de los propietarios extranjeros
de la misma y reducir las rentas de los
propietarios nacionales de la empresa
extranjera. La subvencién O6ptima viene
expresada por:

g0 = axpy; - (1 —_E:I:I_K+ (1
Ag Xs

=3

donde a (con valores entre cero y uno) es
la parte de las rentas de la empresa
establecida en el mercado nacional que
se dirigen a residentes nacionales y a*
(también con valores entre cero y uno) la
asociada a la empresa establecida en el
otro pais y dirigida a sus residentes. El
primer término indica el efecto de
transferencia de rentas de Brander y
Spencer (ponderado por a). El segundo
término es negativo y representa el pago
a los residentes extranjeros de su parte
en los beneficios obtenidos con el
subsidio nacional a la exportacién. El
Gltimo sumando también es negativo y
constituye la pérdida de los accionistas
nacionales de la empresa extranjera por
la reduccion de beneficios de la misma
ante el subsidio. Como se observa el
signo es ambiguo, y Dick empiricamente
obtuvo para datos de EEUU una
reduccién de un 47% en el subsidio
Optimo respecto al de Brander y Spencer.

Finalmente, en los Ultimos afios de la
década pasada y en la actual han
proliferado diversos trabajos que analizan
el modelo de Brander y Spencer en
contextos muy concretos. Asi, por ejemplo,
se ha demostrado la debilidad del
argumento para la subvencién en
situaciones de informacion asimétrica, de
incertidumbre, de aranceles
compensadores como respuesta a

- a*)yp’
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la subvencién y ante alteraciones del
orden de movimientos en el juego
incorporado al modelo de Brander y
Spencer (1985) en el que el gobierno
siempre decidia antes que las empresas.

3.2. Aranceles a laimportacién

Antes de explicar el modelo de duopolio
que servira como base para la descripcién
de los efectos de un arancel, es necesario
mencionar la existencia de un conjunto de
estudios previos que analizan los efectos
de aranceles frente a las importaciones
procedentes de un monopolista
extranjero. Asi, por ejemplo, Brander y
Spencer (1981) aportaron uno de los
primeros nexos de unién entre la teoria de
la organizacion industrial y la teoria de la
politica comercial aunque apoyados en
otros trabajos anteriores como el de Katrak
(1977). Brander y Spencer (1981)
mostraron que frente a un monopolio
extranjero un arancel podia incrementar
los ingresos gubernamentales a costa de
reducciones en el excedente de los
consumidores, asi como facilitar la
entrada de una empresa nacional. Por su
parte, Davidson (1984) mostr6 como un
arancel moderado puede contribuir a la
estabilidad de un cartel formado por
empresas nacionales y extranjeras.
Brander y Spencer (1984a, 1984b)
ampliaron el estudio de los efectos del
arancel frente a monopolios extranjeros,
obteniendo el nivel 6ptimo del mismo,
aunque mostrando su sensibilidad (en
magnitud y signo) al grado de convexidad
de la demanda. Anis y Ross (1992)
acotaron incluso las condiciones bajo las
que el arancel podria incrementar el
bienestar de ambos paises. De esta
forma, podria existir un argumento para la
proteccion basado en la extraccion de
rentas de un monopolista extranjero, que
se refuerza cuando hay informacion
incompleta sobre la demanda por parte del
monopolista (Collie y Hviid, 1994).
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3.2.1. Un modelo de duopolio

En este apartado se describe un
modelo basico de duopolio de Cournot
con bienes homogéneos para estudiar el
efecto de la aplicaciéon de un arancel a la
importacion. El modelo expuesto aqui es
el mas sencillo que se puede encontrar en
Brander y Spencer (1984a, 1984b).

Se trata de un modelo con dos
empresas ubicadas en dos paises
distintos (el nacional y el extranjero), que
producen un bien homogéneo y que
compiten exclusivamente en el mercado
nacional. Ademas de ese bien, se
produce otro bajo rendimientos
constantes a escala y que sirve como
numerario. La funcion de utlidad es
cuasilineal del tipo U=f(z)+m, siendo z el
consumo total del bien sujeto a proteccion
y m el numerario. Las funciones de
beneficios respectivas de la empresa
nacional y de la empresa extranjera son:

IMM=xplz)-cx-F

" =yp(z)-c'y —F" -ty

donde x denota las ventas de la empresa
nacional, y representa las ventas de la
empresa extranjera, ¢ el coste marginal
nacional, F el coste fijo de produccién de
la empresa nacional y las variables con
asterisco indican las correspondientes
variables referidas a la empresa
extranjera; t es un arancel especifico
nacional que grava las importaciones
procedentes del otro pais, mientras que
p(z) es la funcién inversa de demanda
nacional.

Las respectivas condiciones de primer
orden de maximizacién del beneficio de
ambas empresas vienen expresadas por:

[=xp'+p-c=0
IPy=yp'+p-c'-t=0

donde las variables con subindices
denotan derivadas y p' la primera
derivada de la funciéon inversa de
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demanda. Ademas, se impone la
verificacion de las condiciones de
segundo orden y la de decrecimiento del
ingreso marginal de una empresa cuando
se incrementa la produccion de la otra. El
bienestar nacional viene dado por la suma
del excedente de sus consumidores, de
los beneficios de la empresa nacional y del
ingreso arancelario. El arancel 6ptimo se
obtiene a partir de la maximizacion de
esta funcién de bienestar nacional. Asi,
utilizando las condiciones de primer orden
de maximizacion del beneficio de las
empresas, dicho arancel éptimo viene
expresado por:

donde las variables con subindices
indican derivadas respecto al arancel.

Brander y Spencer demostraron que X;
es positivo mientras que y;es negativo. Por
tanto, el arancel 6ptimo sera siempre
positivo cuando p, sea inferior a la unidad.
Asi, el resultado otra vez es el de un
desplazamiento de rentas con el arancel
desde el duopolista extranjero hacia el
duopolista nacional. De esta forma, un
arancel puede ser también objeto de
estudio dentro del campo de la politica
comercial estratégica.

Brander y Spencer (1984b) mostraron
como estos resultados, esto es, los
incentivos a la aplicacion de aranceles
unilaterales, se mantienen cuando se
toma en consideracion también el
mercado del otro pais. Incluso podria
aumentar el bienestar mundial cuando los
costes de transporte fuesen altos, dado
gue los aranceles podrian reducir el
abastecimiento desde el productor con
mayores costes (en este caso el
extranjero que incorpora los elevados
costes del transporte), evitando el
despilfarro de recursos a  nivel
internacional.

Como en el caso de las subvenciones a
la exportacion, Markusen y Venables (1988)
combinaron el caracter segmentado o
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integrado de los mercados y la entrada
libre o restringida de empresas a la
industria, confirmando que la libre entrada
y la integracion de los mercados tienden
a reducir los efectos favorables de la
intervenciéon. Por otra parte, Krugman
(1984) mostré6 la importancia de las
economias de escala en los efectos de la
politica comercial. En diversos modelos
de dos paises —modelo con economias
de escala estiticas, modelo con
competencia en 1+D y modelo con curva
de aprendizaje— analiz6 la prohibicién de
acceso al mercado, aunque sefialé su
equivalencia en resultados con el caso de
la imposicion de aranceles a la
importacion. En un contexto en el que
existe comercio intraindustrial de un bien
homogéneo con dos empresas de dos
paises distintos formando un duopolio de
Cournot y economias de escala
importantes, Krugman demostré que la
proteccion frente a la importacién puede
servir de promocion de las exportaciones.
Asi, un pais importador neto de un
producto puede pasar a ser exportador
neto del mismo.

3.2.2. Productos diferenciados

En este epigrafe se revisan las
contribuciones mas notables cuando los
productos no son homogéneos. Se
analizan las dos vertientes mas habituales
de la modelizacion de la diferenciacion del
producto: la preferencia por la variedad y
la diversidad de preferencias.

En cuanto a los modelos de preferencia
por la variedad, Venables (1987) estudié
los efectos de la politica comercial en un
modelo de oligopolio de Cournot con
empresas nacionales y extranjeras que
producen bajo rendimientos crecientes a
escala un bien diferenciado. Ademas,
supuso la existencia de libre entrada y
salida de empresas. En este contexto, un
arancel especifico a la importacion
incrementa el bienestar en el pais que
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lo aplica, incluso sin considerar el ingreso

arancelario, igual que sucedia en los
modelos de productos homogéneos.
Gross  (1987) utilizé la  misma

aproximaciéon a la diferenciacion del
producto obteniendo un arancel 6éptimo
positivo. Sin embargo, lo que es mas
interesante, demostr6 que si existe
respuesta politica por parte del otro pais
(generando una guerra arancelaria) y si
cada pais aplica su arancel tomando
como dado el del rival, ese arancel éptimo
se reduce. Por su parte, Flam y Helpman
(1987) confirmaron el efecto favorable de
un arancel sobre el bienestar nacional
aunque con una perspectiva de equilibrio
general.

En lo que se refiere a los modelos de
preferencias diversas, los trabajos mas
destacados corresponden a Lancaster
(1984, 1991) y Schmitt (1990). Mientras
Lancaster (1984) analiz6 por métodos
numeéricos los efectos de algunas politicas
comerciales, en Lancaster (1991) se
aporta de una manera mas clara y directa
la posibilidad de un nuevo argumento
para la proteccién comercial, basado en la
variedad de productos. En su modelo opt6
por el caso interleaved, en el que una
variedad local se encuentra rodeada en el
espacio de caracteristicas por dos
importadas a igual distancia absoluta.
Utiliz6, ademéas, una funcién de
subutilidad para el bien diferenciado que
muestra no solo el decrecimiento de la
utilidad con la distancia entre la variedad
escogida y la ideal del consumidor, sino
también el efecto cada vez mas
importante de esta distancia (recogido por
la concavidad de la funcién). Los
consumidores deciden sobre una unidad
de producto y se suponen distribuidos
uniformemente en el espectro de
caracteristicas con una densidad fija. Por
otro lado, existen costes fijos que
constituyen la causa de la existencia de
economias de escala. Lancaster mostré
como el libre comercio —en un rango de
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valores de los costes fijos nacionales—
puede llevar a una solucién subdptima al
no permitir la subsistencia de la empresa
nacional ni, por tanto, la existencia de una
variedad adicional para la eleccién por
parte de los consumidores nacionales.
Asi, un arancel podria lograr maximizar la
ganancia neta de la  variedad
proporcionando una solucién first-best
cuando se combina la existencia de
economias de escala y de diversidad de
preferencias entre los consumidores®.

3.2.3. Aranceles versus cuotas

En este apartado se repasan
brevemente los modelos de competencia
imperfecta que estudian las
consecuencias de las restricciones
cuantitativas, comparando dichos efectos
con los derivados de aranceles a la
importacion. El punto de partida puede ser
el modelo de Bhagwati (1965),
consistente en una empresa monopolista
en el mercado nacional aunque
precio-aceptante en los  mercados
internacionales. Este autor utilizé, ademas,
una demanda lineal y costes marginales
crecientes. En este contexto, Bhagwati
obtuvo que si el montante de la cuota a la
importacion es igual al nivel de
importaciones a que daria lugar un
arancel dado, no se podria extraer como
resultado la equivalencia tradicional entre
aranceles y cuotas, ya que una vez que la
cuota se cubre, el productor nacional se
convierte en monopolista. Este resultado
no ocurre bajo un arancel convirtiéndose
en una diferencia clave entre ambos
instrumentos.

® La ganancia neta de la variedad es la diferencia
entre la ganancia bruta (resultante de la agregacion
del montante de bien numerario que cada individuo
gue cambia su eleccion desde las variedades
extranjeras a la local puede dar y mantener su nivel
de utlidad) y la pérdida de eficiencia (como
diferencia entre el coste asociado a una variedad
local y el de una variedad extranjera).
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Por su parte, el trabajo mas interesante
en relacién a las cuotas es el de Krishna
(1989), quien modelizé las restricciones
cuantitativas en el contexto de un
duopolio con competencia via precios. En
este modelo, existe una empresa nacional
y otra extranjera —produciendo bienes
sustitutivos imperfectos para suministrar
el mercado nacional— y no hay
posibilidad de entrada de nuevas
empresas. Un arancel desplaza hacia la
derecha la funcion de reaccion extranjera
aumentando ambos precios. Itoh y Ono
(1984), con un modelo idéntico,
supusieron que la cuota no alteraba la
funcién de reaccidn nacional, obteniendo
la equivalencia entre ambos instrumentos
bajo el liderazgo de Ila empresa
extranjera. Sin embargo, Krishna (1989)
mostrd que la empresa nacional se
encuentra en un dilema en el que tiene
dos posibilidades de eleccion: por una
parte, podria permitir que se cubriese la
restriccion cuantitativa cargando un precio
elevado y beneficiandose del mismo, o
bien, por otra, podria cargar un precio
mas reducido y no permitir que la cuota
se cubriera. Para Krishna, la primera seria
la opcion "timida" mientras que la
segunda seria la opciéon "agresiva'. En
estas condiciones, existird un precio
extranjero para el que la empresa
nacional se muestra indiferente entre
ambas opciones y que constituye la
separacién entre las mismas. Krishna
obtuvo una discontinuidad en la funcién
de reaccion de la empresa nacional y, lo
gue es mas importante, la funcion de
reaccién extranjera pasaria justamente por
la zona discontinua. Asi, no existiria un
equilibrio puro de estrategias. Por ello,
defini6 un  equilibrio introduciendo
probabilidades de ocurrencia asociadas a
las dos opciones de la empresa nacional.
En estas condiciones, la cuota incrementa
ambos precios y los beneficios esperados
de la empresa nacional.

Hwang y Mai (1988) utilizaron también
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un modelo de duopolio aunque con
competencia via cantidades (a través de
una aproximacion de  variaciones
conjeturales). El precio nacional seria
igual que el asociado a un arancel con el
mismo nivel de importaciones sélo
cuando el valor del parametro de las
variaciones  conjeturales  fuese el
correspondiente a la competencia de
Cournot. Esta sorprendente equivalencia
entre aranceles 'y cuotas bajo
competencia de Cournot se debe a que la
empresa nacional toma las importaciones
(iguales al nivel de la cuota) como dadas,
no cambiando la condicion de primer
orden de la empresa nacional.

Otros trabajos interesantes estudian
distintos aspectos relacionados con las
restricciones cuantitativas. Asi, Harris
(1985) mostr6 como una restriccion
voluntaria a la exportacion puede facilitar
la colusion de las empresas
incrementando los precios. Levinsohn
(1989) obtuvo la equivalencia entre
aranceles y cuotas cuando las empresas
extranjeras pueden instalarse en el
mercado nacional y los costes marginales
son constantes, aunque aquélla se rompe

cuando los costes marginales son
crecientes. Das y Donnenfeld (1989)
exploraron las diferencias entre las

restricciones cuantitativas y los
estandares minimos de calidad. Por

Ultimo, Rotemberg y Saloner (1989)
mostraron que en un juego repetido
infinitamente, las cuotas  pueden

incrementar el grado de competencia y
los aranceles no.

4. CONSIDERACIONES FINALES

En este trabajo se ha descrito
principalmente la literatura relativa a los
efectos de la politica comercial bajo
competencia imperfecta. Si se observan los
mercados internacionales de productos, la
competencia imperfecta parece ser un
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rasgo habitual de éstos. De ahi que su
incorporacion a los estudios de los
efectos de la politica comercial haya sido
considerable. A partir de este trabajo se
puede observar que la competencia
imperfecta puede introducir nuevos
argumentos en favor de la proteccion: el
argumento de la transferencia (o
extraccion en su caso) de rentas y el
argumento de la variedad del producto.

Sin embargo, también se ha puesto de
manifiesto que las implicaciones tedricas
y préacticas para el uso estratégico de la
politica comercial viene limitado por una

serie de aspectos como el caracter
integrado de los mercados, la libre
entrada de empresas, la respuesta

politica extranjera, los problemas de
informacion del gobierno, la propiedad

Francisco J. Ledesma Rodriguez

cruzada en las empresas, el orden en la
toma de decisiones del juego concreto y
la consideracion de los efectos de
equilibrio general. Ello, junto a las leves
mejoras de bienestar (en general)
calculadas en los trabajos empiricos
(Krugman, 1993), parece indicar que las
conclusiones de estos estudios tienen
una importancia mas intelectual que
practica, y que a partir de los mismos el
libre comercio no puede ser relegado de
su papel de régimen comercial a
perseguir. Los resultados en los que la
aplicacion de politicas comerciales
permiten mejorar el bienestar del pais,
parecen constituir ejemplos particulares
mas que una conclusién general.
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